
Michaël Aguilar
Michael Aguilar est un écrivain et conférencier professionnel,
spécialisé dans la vente, la performance et le service client.

Après des études à l’INSEEC et à Berkeley, Michael Aguilar
débute sa carrière comme ingénieur commercial. Il se passionne
pour les différentes techniques de ventes, et décide, afin
d’en apprendre plus, de suivre les 50 meilleurs vendeurs de
France afin de comprendre leurs astuces qui expliquent leurs
succès. C’est grâce à cette expérience qu’il publie l’ouvrage
« Vendeurs d’Élite », la bible de référence pour n’importe
quel vendeur. Ce livre est un véritable succès, il a connu
plusieurs réédition et reste un ouvrage de référence dans le
milieu commercial.

Michael Aguilar fonde également un cabinet spécialisé depuis
plus  de  20  ans  dans  l’efficacité  commerciale  :  force  de
proposition et persuasion. En 2008, il décide de recommencer
son expérience « Vendeurs d’Élite » en suivant plus de 2000
personnes dans plus de 300 entreprises afin de découvrir les
ressorts de la motivation individuelle et collective. C’est
ainsi  qu’il  rédige  son  second  best-seller  «  L’Art  de
Motiver  ».  Toujours  dans  sa  démarche  d’apprentissage,  il
consulte plus de 50 champions olympiques afin de découvrir les
secrets de leur réussite et longévité.

Expert  en  vente  et  en  motivation,  le  conférencier
professionnel Michael Aguilar a rédigé de nombreux ouvrages en
relation  avec  ces  thématiques  dont  notamment  «  Les
accélérateurs de vente », « 300 citations pour convaincre »,
« 300 citations pour motiver », « conclure la vente »… Il
forme également un très grand nombre de vendeurs à travers le
pays et à l’étranger.

Conférencier professionnel, il est l’un des conférenciers les
plus reconnus en matière de vente et de motivation. Il a ainsi
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délivré plus de 500 conférences durant des séminaires, des
congrés ou des conventions. Ses interventions en entreprise
sont  pleines  d’humours  et  permettent  à  votre  audience
d’apprendre d’un des plus grands professionnels de la vente.


